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TRIBUTARIO

Mayor riesgo en
compra de activos

[ama = ]
Empresas asu-
mirian deudas
tributarias ma-
yores al valor del
activo compra-
do. Pedirian mas
garantias para
evitar riesgos.

U n reciente informe de la Sunat refuerza la ne-
cesidad de que las empresas soliciten medidas
de proteccién cuando compren los activos de otras
companias. La entidad ratificé y aclaré que la deuda
tributaria —por IR e IGV— que asuma el comprador
al adquirir un activo podria ser mayor a lo que pago
por el mismo. La compradora asumiria la deuda tri-
butaria que establezca la Sunat de su contraparte en
calidad de responsable solidaria. Crece la necesidad
de que las empresas sean mads transparentes tributa-
riamente y aumenten su due diligence.

“La empresa [vendedora] se queda sin una fuente
productora de renta. Al llevarse el comprador esa
fuente, entonces asume la responsabilidad solida-
ria de pagar las deudas del vendedor”, explica Alex
Cérdova, socio del Estudio Rodrigo, Elias & Medrano.

La responsabilidad solidaria se concretard cuan-
do Sunat determine que existe una deuda y podria
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aplicar una cobranza coactiva al finalizar la
etapa de reclamacién y apelacién. Pero la
responsabilidad también puede prescribir.
“En el caso de venta de activos el plazo de la
responsabilidad solidaria es solamente de dos
afios. Sunat estd diciendo que si encuentra
deuda tributaria, cobrard la responsabilidad
solidaria por el monto total, mds alld de cudn-
to valga el bloque de activos”, sefiala Alvaro
Arbulq, socio de Impuestos de EY.

La necesidad de protegerse es mayor, pues
la responsabilidad del comprador no aplicaria
solamente a las deudas que ya fueron deter-
minadas por la Sunat, sino a todas las que pu-
dieron generarse antes de la transaccién. Asi,
las empresas deberdn exigir mayor transpa-
rencia y due dilligence antes de la compra. “Alli
pueden saltar los problemas el dia de mafiana
[para la compradora]” remarca Arbuld.

La aclaracién de Sunat refuerza los incenti-
vos para que los compradores exijan precios
mas bajos al comprar activos, pues el riesgo
tributario de la transaccién es mayor. “El
comprador querria proteger-

se ante la posibilidad de que ~ La aclaracion
se le impute responsabilidad ~ de Sunat re-
solidaria sobre deudas del ~ fuerza incenti-

vendedor y que ademas exce-
den el valor del activo”, afir-
ma Luis Miguel Sambuceti,
asociado de DLA Piper Pert.
Ademas, el comprador podria solicitar mds
garantias. “El comprador paga el precio por
el activo y lo deja en manos del banco con
instrucciones de que desembolse cuando
pase el periodo de prescripcion o termine la
auditoria de la Sunat. O podria ser una carta
fianza que respalde el pasivo oculto”, indica
Cérdova. “El monto en garantia es determi-
nado en funcién a lo que los asesores pueden
identificar como riesgo en el due diligence. Si es
un riesgo muy alto se ajusta en el precio o se
deja el monto como garantia”, detalla Arbulu.
Pero si el monto de responsabilidad solida-
ria es mayor al valor del activo surgen otras
alternativas mds complejas, como contratar
un seguro, que encareceria la operacién, o es-
tablecer en el contrato que la responsabilidad
solidaria sea asumida por el vendedor. “Si no
se estd determinando en el due diligence una
contingencia es raro que se pueda negociar
una cldusula”, apunta Arbuld. Seria una so-
lucién dificil de llevar a la practica. (JRA) =

VoS para que se
exijan precios
mas bajos.





